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RAPPORT DE MISSION  

Membres de la délégation : 

1- Souleymane BERETE, Président  

2- Ansoumane CAMARA, 2ème Vice-Président 

3- Abdoulaye SACKO, Secrétaire Général 

4- Fatoumata BERETE, Directrice de Cabinet 

5- Alpha Ousmane SOUARE, Chef du département Communication et digitalisation  

 

Dénomination 

de la Mission  

Participation à Londres au Forum sur le Commerce et l’Investissement entre 

le Royaume Uni et les pays francophones de l’Afrique de l’ouest et centrale 

(WCAF III)  
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Objectifs de la 

mission  

 

- Renforcer la visibilité de la Chambre Nationale d’Agriculture (CNA) auprès 

des décideurs économiques et politiques présents. 

- Faire connaître les atouts et spécificités du secteur agricole guinéen, 

notamment les filières prioritaires comme le fonio, l’anacarde et le cacao. 

- Établir des relations bilatérales avec des partenaires britanniques et 

africains pour encourager les investissements dans les filières agricoles. 

- Identifier des financements et des opportunités de projets pour moderniser 

l’agriculture guinéenne. 

- Observer les stratégies des autres pays participants pour s’en inspirer dans 

les initiatives locales. 

Lieu(x) de la 

mission  

Londres  

Période de la 

mission  

Du Mardi 03 au Samedi 07 Décembre 2024 

Résultats Obtenus par la mission 

Principales 

Activités 

réalisées par la 

mission 

- Participation à plusieurs tables rondes sur des thématiques variées : 

financement agricole, innovation technologique, partenariats public-privé et 

commerce international. 

- Rencontres avec des acteurs stratégiques pour explorer les synergies entre 

le secteur agricole guinéen et les marchés britanniques. 

- Organisation d’une exposition culinaire mettant en avant le fonio, produit 

phare de la Guinée, accompagné de mets préparés par une cheffe 

guinéenne. 

Impact ou 

valeur ajoutée 

des résultats 

sur le secteur  

 

Échanges constructifs avec des investisseurs : 
- Discussions sur les moyens d’améliorer la chaîne de valeur agricole 

guinéenne. 

- Engagements verbaux pour étudier des partenariats avec des institutions 

britanniques, comme la NFU et la Forestry Commission. 

Valorisation des produits agricoles guinéens : 
- Le fonio a suscité un fort intérêt, notamment pour ses valeurs nutritionnelles 

et son potentiel sur le marché européen. 
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Apprentissages pour la CNA : 

- Identification des failles organisationnelles et nécessité de renforcer la 

coordination avec les autres entités de l’Etat avant de telles missions. 

- Expérience enrichissante pour les membres, avec un accent sur l’esprit 

d’équipe et la gestion collective des initiatives. 

Principales 

remarques ou 

Observations 

 

Participation et contribution des autorités guinéennes : 

- Présentation de projets structurants comme le programme SIMANDOU 

2024. 
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-  

- Signature d’un accord de financement de 76 millions d'euros avec AQUA 

AFRICA pour des projets d’adduction d’eau en zones rurales. 

 

 

- Panels de haut niveau animés par des Ministres guinéens, mais une faible 

reconnaissance explicite de la CNA. 

Dynamique des participants : 
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- Plus de 800 délégués, dont 300 issus de l’Afrique francophone et 500 

représentants britanniques. 

- Discussions enrichissantes, mais certains secteurs comme l’agriculture 

privée sont restés sous-représentés. 

Points faibles identifiés : 

- Absence d’espace dédié pour défendre les prérogatives de la CNA. 

- Manque de mobilisation des acteurs locaux par rapport à d'autres pays 

participants. 

- Absence du Ministère de l’Agriculture et de l’Elevage. 

Principaux 

acteurs 

rencontrés 

 

Rencontre avec Adrian Bell (Secrétaire Général, IFAJ) 

 

- Objectif : Développer une communication agricole efficace en Guinée. 



 

 Conakry, République de Guinée, Commune de Matam - BP: 6693 - Tél: (+224) 612 36 37 37 

WhatsApp (+224) 612 36 37 37 - E-mail: infos@cnaguinee.com 

- Résultat : Accord pour soumettre des stratégies adaptées, avec un premier 

draft attendu dans les semaines suivantes. 

Rencontre avec Philip Case (Rédacteur en chef, Farmers Weekly) 

 

- Discussions sur les structures agricoles britanniques et leurs modèles. 

- Promesse de mise en contact avec des organisations comme la NFU et la 

Forestry Commission pour renforcer les capacités agricoles guinéennes. 

Rencontre avec des représentants de l’APIP : 

- Discussion sur la nécessité d’une meilleure coordination des délégations 

guinéennes. 

- Proposition d’une collaboration pour structurer des projets à fort impact. 

Recommandati

ons formulées 

pour les 

équipes  

1. Améliorer la préparation des missions : 

o Planifier les projets concrets à présenter plusieurs mois avant les 

événements. 

o Mobiliser les acteurs locaux et nationaux pour représenter 

efficacement la Guinée. 

2. Renforcer la coordination interinstitutionnelle : 

o Travailler étroitement avec les ministères et l’APIP pour éviter les 

chevauchements de rôles. 
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o Inclure la CNA dans les discours et panels pour garantir une meilleure 

visibilité. 

3. Valoriser les succès locaux : 

o Documenter les réussites des filières agricoles guinéennes. 

o Préparer des supports marketing attrayants pour séduire les 

investisseurs étrangers. 

Recommandati

ons de la 

mission  

 

o Envoyer rapidement des courriers aux contacts établis pour 

concrétiser les discussions amorcées. 

o Organiser des sessions de travail avec les partenaires identifiés pour 

définir des projets précis. 

Cette mission a démontré le potentiel des produits agricoles guinéens et permis à 

la CNA de renforcer ses liens avec des acteurs internationaux. Toutefois, pour 

maximiser l’impact des futures participations, il est crucial d’améliorer la 

préparation et la coordination des interventions. Les enseignements tirés de cette 

mission serviront à mieux structurer les démarches futures, en mettant l’accent sur 

la coopération et l’efficacité. 

                                        

 Rédigé par le Chef de Département Communication et Digitalisation 

 

 

 

Alpha Ousmane SOUARE 


